
项目名称：瑞安市化工轻工建材有限公司专用运输车采购(重)（RAZG2025044-1）

序

号

评

分

类

型

评分项目内容 分值

范围

温州东

升汽车

销售服

务有限

公司

苍南通

立汽车

销售有

限公司

红旭集

团股份

公司

郑州红

宇专用

汽车有

限责任

公司

湖北浩

力专用

汽车有

限公司

1 技

术

投标产品制造商具有有效期范围内的质量管理体系认证

证书、环境管理体系认证证书、职业健康安全管理体系

认证证书的，每具有一项证书得1分，最高得3分。

注：提供相关证书的扫描件（或复印件）并加盖CA电子

签章（或公章），不提供不得分。

0-3 3.0 0.0 3.0 3.0 3.0

2 技

术

2022年1月1日至今一类爆炸品运输专用车销售业绩，每

个得1分，最高得3分。

注：提供中标通知书或合同扫描件（或复印件）并加盖

CA电子签章（或公章），业绩认定时间以中标通知书或

合同签订时间为准，如代理商参加投标的，提供制造商

的业绩合同视同有效。

0-3 0.0 0.0 3.0 3.0 3.0

3 技

术

根据供应商针对本项目的供货方案与措施，由评委进行

打分：

①提供的方案与措施详细、满足需求，非常合理且具有

可行性的，得7-10分；

②提供的方案与措施基本满足需求，合理、有可行性的

，得4-7分；

③提供的方案与措施简单，部分满足需求的，得0-4分

。

0-10 6.0 4.0 8.0 5.0 6.0

4.

1

技

术

根据供应商拟投车辆的技术指标、性能、配置等与采购

需求的满足情况进行打分，完全满足采购文件要求的得

10分，无响应、不符合或负偏离的每一项扣2分，扣完

为止。

评审依据/证明材料：商务技术偏离表。（实质性要求

条款不作为评分项）

0-10 10.0 6.0 10.0 8.0 10.0

4.

2

技

术

根据供应商所投车辆的先进性、适用性，由评委进行打

分：

①先进性、适用性突出，具有显著优势的，得4-6分；

②先进性、适用性一般，无明显优势或不足的，得2-4

分；

③先进性、适用性较差，或未作描述的，得0-2分。

0-6 3.0 3.0 4.0 5.0 4.0

5 技

术

根据供应商承诺的整车质保期，由评委进行打分：

①整车质保期不得少于3年或5万公里，得基础分2分。

②每延长1年或每延长2万公里的得2分。

③本项累计得分最高得6分

注：提供承诺书，格式自拟。

0-6 2.0 2.0 4.0 2.0 0.0

技术技术商务商务评分明细评分明细（专家1）（专家1）

技术商务资信评分明细表
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6 技

术

根据供应商提供的针对车辆的使用培训方案（包括但不

限于培训内容及计划等），由评委进行打分：

①提供的方案详细、满足需求，非常合理且具有可行性

的，得4-6分；

②提供的方案基本满足需求，合理、有可行性的，得2-

4分；

③提供的方案简单，部分满足需求的，得0-2分。

0-6 3.0 3.0 5.0 4.0 3.0

7.

1

技

术

根据供应商售后服务技术力量情况、人员配备、驻点服

务、故障的响应时间、保障措施、增值服务等方案，由

评委进行打分：

①提供的方案详细、满足需求，非常合理且具有可行性

的，得7-10分；

②提供的方案基本满足需求，合理、有可行性的，得4-

7分；

③提供的方案简单，部分满足需求的，得0-4分。

0-10 4.0 4.0 7.0 5.0 5.0

7.

2

技

术

根据供应商提供的原厂配件、修理工时费、抢先服务等

其它实质性优惠措施，由评委进行打分：

①提供的措施详细、满足需求，非常合理且具有可行性

的，得8-12分；

②提供的措施基本满足需求，合理、有可行性的，得4-

8分；

③提供的措施简单，部分满足需求的，得0-4分。

0-12 4.0 5.0 9.0 5.0 5.0

7.

3

技

术

根据供应商设立的厂方特约维修站情况，由评委进行打

分：

①已在瑞安市域设立厂方特约维修站的，得4分；

②已在温州市域（瑞安市域外的）设立厂方特约维修站

的，得2分；

注：提供相关证明材料并加盖公章，否则不得分。

0-4 0.0 0.0 4.0 0.0 0.0

合计 0-70 35.0 27.0 57.0 40.0 39.0

专家（签名）：

技术商务资信评分明细表
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项目名称：瑞安市化工轻工建材有限公司专用运输车采购(重)（RAZG2025044-1）

序

号

评

分

类

型

评分项目内容 分值

范围

温州东

升汽车

销售服

务有限

公司

苍南通

立汽车

销售有

限公司

红旭集

团股份

公司

郑州红

宇专用

汽车有

限责任

公司

湖北浩

力专用

汽车有

限公司

1 技

术

投标产品制造商具有有效期范围内的质量管理体系认证

证书、环境管理体系认证证书、职业健康安全管理体系

认证证书的，每具有一项证书得1分，最高得3分。

注：提供相关证书的扫描件（或复印件）并加盖CA电子

签章（或公章），不提供不得分。

0-3 3.0 0.0 3.0 3.0 3.0

2 技

术

2022年1月1日至今一类爆炸品运输专用车销售业绩，每

个得1分，最高得3分。

注：提供中标通知书或合同扫描件（或复印件）并加盖

CA电子签章（或公章），业绩认定时间以中标通知书或

合同签订时间为准，如代理商参加投标的，提供制造商

的业绩合同视同有效。

0-3 0.0 0.0 3.0 3.0 3.0

3 技

术

根据供应商针对本项目的供货方案与措施，由评委进行

打分：

①提供的方案与措施详细、满足需求，非常合理且具有

可行性的，得7-10分；

②提供的方案与措施基本满足需求，合理、有可行性的

，得4-7分；

③提供的方案与措施简单，部分满足需求的，得0-4分

。

0-10 6.0 5.0 9.0 8.0 8.0

4.

1

技

术

根据供应商拟投车辆的技术指标、性能、配置等与采购

需求的满足情况进行打分，完全满足采购文件要求的得

10分，无响应、不符合或负偏离的每一项扣2分，扣完

为止。

评审依据/证明材料：商务技术偏离表。（实质性要求

条款不作为评分项）

0-10 10.0 6.0 10.0 8.0 10.0

4.

2

技

术

根据供应商所投车辆的先进性、适用性，由评委进行打

分：

①先进性、适用性突出，具有显著优势的，得4-6分；

②先进性、适用性一般，无明显优势或不足的，得2-4

分；

③先进性、适用性较差，或未作描述的，得0-2分。

0-6 4.0 4.0 5.0 4.5 4.5

5 技

术

根据供应商承诺的整车质保期，由评委进行打分：

①整车质保期不得少于3年或5万公里，得基础分2分。

②每延长1年或每延长2万公里的得2分。

③本项累计得分最高得6分

注：提供承诺书，格式自拟。

0-6 2.0 2.0 4.0 2.0 0.0

技术技术商务商务评分明细评分明细（专家2）（专家2）

技术商务资信评分明细表
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6 技

术

根据供应商提供的针对车辆的使用培训方案（包括但不

限于培训内容及计划等），由评委进行打分：

①提供的方案详细、满足需求，非常合理且具有可行性

的，得4-6分；

②提供的方案基本满足需求，合理、有可行性的，得2-

4分；

③提供的方案简单，部分满足需求的，得0-2分。

0-6 4.0 4.0 5.0 5.5 4.0

7.

1

技

术

根据供应商售后服务技术力量情况、人员配备、驻点服

务、故障的响应时间、保障措施、增值服务等方案，由

评委进行打分：

①提供的方案详细、满足需求，非常合理且具有可行性

的，得7-10分；

②提供的方案基本满足需求，合理、有可行性的，得4-

7分；

③提供的方案简单，部分满足需求的，得0-4分。

0-10 7.0 7.0 9.0 7.0 7.0

7.

2

技

术

根据供应商提供的原厂配件、修理工时费、抢先服务等

其它实质性优惠措施，由评委进行打分：

①提供的措施详细、满足需求，非常合理且具有可行性

的，得8-12分；

②提供的措施基本满足需求，合理、有可行性的，得4-

8分；

③提供的措施简单，部分满足需求的，得0-4分。

0-12 4.0 8.0 10.0 7.0 8.0

7.

3

技

术

根据供应商设立的厂方特约维修站情况，由评委进行打

分：

①已在瑞安市域设立厂方特约维修站的，得4分；

②已在温州市域（瑞安市域外的）设立厂方特约维修站

的，得2分；

注：提供相关证明材料并加盖公章，否则不得分。

0-4 0.0 0.0 4.0 0.0 0.0

合计 0-70 40.0 36.0 62.0 48.0 47.5

专家（签名）：

技术商务资信评分明细表
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项目名称：瑞安市化工轻工建材有限公司专用运输车采购(重)（RAZG2025044-1）

序

号

评

分

类

型

评分项目内容 分值

范围

温州东

升汽车

销售服

务有限

公司

苍南通

立汽车

销售有

限公司

红旭集

团股份

公司

郑州红

宇专用

汽车有

限责任

公司

湖北浩

力专用

汽车有

限公司

1 技

术

投标产品制造商具有有效期范围内的质量管理体系认证

证书、环境管理体系认证证书、职业健康安全管理体系

认证证书的，每具有一项证书得1分，最高得3分。

注：提供相关证书的扫描件（或复印件）并加盖CA电子

签章（或公章），不提供不得分。

0-3 3.0 0.0 3.0 3.0 3.0

2 技

术

2022年1月1日至今一类爆炸品运输专用车销售业绩，每

个得1分，最高得3分。

注：提供中标通知书或合同扫描件（或复印件）并加盖

CA电子签章（或公章），业绩认定时间以中标通知书或

合同签订时间为准，如代理商参加投标的，提供制造商

的业绩合同视同有效。

0-3 0.0 0.0 3.0 3.0 3.0

3 技

术

根据供应商针对本项目的供货方案与措施，由评委进行

打分：

①提供的方案与措施详细、满足需求，非常合理且具有

可行性的，得7-10分；

②提供的方案与措施基本满足需求，合理、有可行性的

，得4-7分；

③提供的方案与措施简单，部分满足需求的，得0-4分

。

0-10 3.0 7.0 8.0 7.0 7.0

4.

1

技

术

根据供应商拟投车辆的技术指标、性能、配置等与采购

需求的满足情况进行打分，完全满足采购文件要求的得

10分，无响应、不符合或负偏离的每一项扣2分，扣完

为止。

评审依据/证明材料：商务技术偏离表。（实质性要求

条款不作为评分项）

0-10 10.0 6.0 10.0 8.0 10.0

4.

2

技

术

根据供应商所投车辆的先进性、适用性，由评委进行打

分：

①先进性、适用性突出，具有显著优势的，得4-6分；

②先进性、适用性一般，无明显优势或不足的，得2-4

分；

③先进性、适用性较差，或未作描述的，得0-2分。

0-6 2.0 4.0 5.0 4.0 4.0

5 技

术

根据供应商承诺的整车质保期，由评委进行打分：

①整车质保期不得少于3年或5万公里，得基础分2分。

②每延长1年或每延长2万公里的得2分。

③本项累计得分最高得6分

注：提供承诺书，格式自拟。

0-6 2.0 2.0 4.0 2.0 0.0

技术技术商务商务评分明细评分明细（专家3）（专家3）

技术商务资信评分明细表
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6 技

术

根据供应商提供的针对车辆的使用培训方案（包括但不

限于培训内容及计划等），由评委进行打分：

①提供的方案详细、满足需求，非常合理且具有可行性

的，得4-6分；

②提供的方案基本满足需求，合理、有可行性的，得2-

4分；

③提供的方案简单，部分满足需求的，得0-2分。

0-6 2.0 4.0 5.0 4.0 3.0

7.

1

技

术

根据供应商售后服务技术力量情况、人员配备、驻点服

务、故障的响应时间、保障措施、增值服务等方案，由

评委进行打分：

①提供的方案详细、满足需求，非常合理且具有可行性

的，得7-10分；

②提供的方案基本满足需求，合理、有可行性的，得4-

7分；

③提供的方案简单，部分满足需求的，得0-4分。

0-10 3.0 3.0 8.0 7.0 6.0

7.

2

技

术

根据供应商提供的原厂配件、修理工时费、抢先服务等

其它实质性优惠措施，由评委进行打分：

①提供的措施详细、满足需求，非常合理且具有可行性

的，得8-12分；

②提供的措施基本满足需求，合理、有可行性的，得4-

8分；

③提供的措施简单，部分满足需求的，得0-4分。

0-12 3.0 3.0 10.0 8.0 5.0

7.

3

技

术

根据供应商设立的厂方特约维修站情况，由评委进行打

分：

①已在瑞安市域设立厂方特约维修站的，得4分；

②已在温州市域（瑞安市域外的）设立厂方特约维修站

的，得2分；

注：提供相关证明材料并加盖公章，否则不得分。

0-4 0.0 0.0 4.0 0.0 0.0

合计 0-70 28.0 29.0 60.0 46.0 41.0

专家（签名）：

技术商务资信评分明细表
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项目名称：瑞安市化工轻工建材有限公司专用运输车采购(重)（RAZG2025044-1）

序

号

评

分

类

型

评分项目内容 分值

范围

温州东

升汽车

销售服

务有限

公司

苍南通

立汽车

销售有

限公司

红旭集

团股份

公司

郑州红

宇专用

汽车有

限责任

公司

湖北浩

力专用

汽车有

限公司

1 技

术

投标产品制造商具有有效期范围内的质量管理体系认证

证书、环境管理体系认证证书、职业健康安全管理体系

认证证书的，每具有一项证书得1分，最高得3分。

注：提供相关证书的扫描件（或复印件）并加盖CA电子

签章（或公章），不提供不得分。

0-3 3.0 0.0 3.0 3.0 3.0

2 技

术

2022年1月1日至今一类爆炸品运输专用车销售业绩，每

个得1分，最高得3分。

注：提供中标通知书或合同扫描件（或复印件）并加盖

CA电子签章（或公章），业绩认定时间以中标通知书或

合同签订时间为准，如代理商参加投标的，提供制造商

的业绩合同视同有效。

0-3 0.0 0.0 3.0 3.0 3.0

3 技

术

根据供应商针对本项目的供货方案与措施，由评委进行

打分：

①提供的方案与措施详细、满足需求，非常合理且具有

可行性的，得7-10分；

②提供的方案与措施基本满足需求，合理、有可行性的

，得4-7分；

③提供的方案与措施简单，部分满足需求的，得0-4分

。

0-10 7.0 8.0 10.0 6.0 5.0

4.

1

技

术

根据供应商拟投车辆的技术指标、性能、配置等与采购

需求的满足情况进行打分，完全满足采购文件要求的得

10分，无响应、不符合或负偏离的每一项扣2分，扣完

为止。

评审依据/证明材料：商务技术偏离表。（实质性要求

条款不作为评分项）

0-10 10.0 6.0 10.0 8.0 10.0

4.

2

技

术

根据供应商所投车辆的先进性、适用性，由评委进行打

分：

①先进性、适用性突出，具有显著优势的，得4-6分；

②先进性、适用性一般，无明显优势或不足的，得2-4

分；

③先进性、适用性较差，或未作描述的，得0-2分。

0-6 3.0 4.0 6.0 3.0 3.0

5 技

术

根据供应商承诺的整车质保期，由评委进行打分：

①整车质保期不得少于3年或5万公里，得基础分2分。

②每延长1年或每延长2万公里的得2分。

③本项累计得分最高得6分

注：提供承诺书，格式自拟。

0-6 2.0 2.0 4.0 2.0 0.0

技术技术商务商务评分明细评分明细（专家4）（专家4）

技术商务资信评分明细表

7/14



6 技

术

根据供应商提供的针对车辆的使用培训方案（包括但不

限于培训内容及计划等），由评委进行打分：

①提供的方案详细、满足需求，非常合理且具有可行性

的，得4-6分；

②提供的方案基本满足需求，合理、有可行性的，得2-

4分；

③提供的方案简单，部分满足需求的，得0-2分。

0-6 3.0 4.0 6.0 3.0 4.0

7.

1

技

术

根据供应商售后服务技术力量情况、人员配备、驻点服

务、故障的响应时间、保障措施、增值服务等方案，由

评委进行打分：

①提供的方案详细、满足需求，非常合理且具有可行性

的，得7-10分；

②提供的方案基本满足需求，合理、有可行性的，得4-

7分；

③提供的方案简单，部分满足需求的，得0-4分。

0-10 5.0 8.0 10.0 2.0 2.0

7.

2

技

术

根据供应商提供的原厂配件、修理工时费、抢先服务等

其它实质性优惠措施，由评委进行打分：

①提供的措施详细、满足需求，非常合理且具有可行性

的，得8-12分；

②提供的措施基本满足需求，合理、有可行性的，得4-

8分；

③提供的措施简单，部分满足需求的，得0-4分。

0-12 7.0 9.0 12.0 2.0 3.0

7.

3

技

术

根据供应商设立的厂方特约维修站情况，由评委进行打

分：

①已在瑞安市域设立厂方特约维修站的，得4分；

②已在温州市域（瑞安市域外的）设立厂方特约维修站

的，得2分；

注：提供相关证明材料并加盖公章，否则不得分。

0-4 0.0 0.0 4.0 0.0 0.0

合计 0-70 40.0 41.0 68.0 32.0 33.0

专家（签名）：

技术商务资信评分明细表

8/14



项目名称：瑞安市化工轻工建材有限公司专用运输车采购(重)（RAZG2025044-1）

序

号

评

分

类

型

评分项目内容 分值

范围

温州东

升汽车

销售服

务有限

公司

苍南通

立汽车

销售有

限公司

红旭集

团股份

公司

郑州红

宇专用

汽车有

限责任

公司

湖北浩

力专用

汽车有

限公司

1 技

术

投标产品制造商具有有效期范围内的质量管理体系认证

证书、环境管理体系认证证书、职业健康安全管理体系

认证证书的，每具有一项证书得1分，最高得3分。

注：提供相关证书的扫描件（或复印件）并加盖CA电子

签章（或公章），不提供不得分。

0-3 3.0 0.0 3.0 3.0 3.0

2 技

术

2022年1月1日至今一类爆炸品运输专用车销售业绩，每

个得1分，最高得3分。

注：提供中标通知书或合同扫描件（或复印件）并加盖

CA电子签章（或公章），业绩认定时间以中标通知书或

合同签订时间为准，如代理商参加投标的，提供制造商

的业绩合同视同有效。

0-3 0.0 0.0 3.0 3.0 3.0

3 技

术

根据供应商针对本项目的供货方案与措施，由评委进行

打分：

①提供的方案与措施详细、满足需求，非常合理且具有

可行性的，得7-10分；

②提供的方案与措施基本满足需求，合理、有可行性的

，得4-7分；

③提供的方案与措施简单，部分满足需求的，得0-4分

。

0-10 7.0 5.0 6.0 7.0 7.0

4.

1

技

术

根据供应商拟投车辆的技术指标、性能、配置等与采购

需求的满足情况进行打分，完全满足采购文件要求的得

10分，无响应、不符合或负偏离的每一项扣2分，扣完

为止。

评审依据/证明材料：商务技术偏离表。（实质性要求

条款不作为评分项）

0-10 10.0 6.0 10.0 8.0 10.0

4.

2

技

术

根据供应商所投车辆的先进性、适用性，由评委进行打

分：

①先进性、适用性突出，具有显著优势的，得4-6分；

②先进性、适用性一般，无明显优势或不足的，得2-4

分；

③先进性、适用性较差，或未作描述的，得0-2分。

0-6 3.0 3.0 4.0 5.0 4.0

5 技

术

根据供应商承诺的整车质保期，由评委进行打分：

①整车质保期不得少于3年或5万公里，得基础分2分。

②每延长1年或每延长2万公里的得2分。

③本项累计得分最高得6分

注：提供承诺书，格式自拟。

0-6 2.0 2.0 4.0 2.0 0.0

技术技术商务商务评分明细评分明细（专家5）（专家5）

技术商务资信评分明细表

9/14



6 技

术

根据供应商提供的针对车辆的使用培训方案（包括但不

限于培训内容及计划等），由评委进行打分：

①提供的方案详细、满足需求，非常合理且具有可行性

的，得4-6分；

②提供的方案基本满足需求，合理、有可行性的，得2-

4分；

③提供的方案简单，部分满足需求的，得0-2分。

0-6 2.0 3.0 3.0 4.0 3.0

7.

1

技

术

根据供应商售后服务技术力量情况、人员配备、驻点服

务、故障的响应时间、保障措施、增值服务等方案，由

评委进行打分：

①提供的方案详细、满足需求，非常合理且具有可行性

的，得7-10分；

②提供的方案基本满足需求，合理、有可行性的，得4-

7分；

③提供的方案简单，部分满足需求的，得0-4分。

0-10 6.0 6.0 6.0 6.0 7.0

7.

2

技

术

根据供应商提供的原厂配件、修理工时费、抢先服务等

其它实质性优惠措施，由评委进行打分：

①提供的措施详细、满足需求，非常合理且具有可行性

的，得8-12分；

②提供的措施基本满足需求，合理、有可行性的，得4-

8分；

③提供的措施简单，部分满足需求的，得0-4分。

0-12 7.0 7.0 8.0 7.0 7.0

7.

3

技

术

根据供应商设立的厂方特约维修站情况，由评委进行打

分：

①已在瑞安市域设立厂方特约维修站的，得4分；

②已在温州市域（瑞安市域外的）设立厂方特约维修站

的，得2分；

注：提供相关证明材料并加盖公章，否则不得分。

0-4 0.0 0.0 4.0 0.0 0.0

合计 0-70 40.0 32.0 51.0 45.0 44.0

专家（签名）：

技术商务资信评分明细表

10/14



项目名称：瑞安市化工轻工建材有限公司专用运输车采购(重)（RAZG2025044-1）

序

号

评

分

类

型

评分项目内容 分值

范围

温州东

升汽车

销售服

务有限

公司

苍南通

立汽车

销售有

限公司

红旭集

团股份

公司

郑州红

宇专用

汽车有

限责任

公司

湖北浩

力专用

汽车有

限公司

1 技

术

投标产品制造商具有有效期范围内的质量管理体系认证

证书、环境管理体系认证证书、职业健康安全管理体系

认证证书的，每具有一项证书得1分，最高得3分。

注：提供相关证书的扫描件（或复印件）并加盖CA电子

签章（或公章），不提供不得分。

0-3 3.0 0.0 3.0 3.0 3.0

2 技

术

2022年1月1日至今一类爆炸品运输专用车销售业绩，每

个得1分，最高得3分。

注：提供中标通知书或合同扫描件（或复印件）并加盖

CA电子签章（或公章），业绩认定时间以中标通知书或

合同签订时间为准，如代理商参加投标的，提供制造商

的业绩合同视同有效。

0-3 0.0 0.0 3.0 3.0 3.0

3 技

术

根据供应商针对本项目的供货方案与措施，由评委进行

打分：

①提供的方案与措施详细、满足需求，非常合理且具有

可行性的，得7-10分；

②提供的方案与措施基本满足需求，合理、有可行性的

，得4-7分；

③提供的方案与措施简单，部分满足需求的，得0-4分

。

0-10 5.0 4.0 6.0 8.0 9.0

4.

1

技

术

根据供应商拟投车辆的技术指标、性能、配置等与采购

需求的满足情况进行打分，完全满足采购文件要求的得

10分，无响应、不符合或负偏离的每一项扣2分，扣完

为止。

评审依据/证明材料：商务技术偏离表。（实质性要求

条款不作为评分项）

0-10 10.0 6.0 10.0 8.0 10.0

4.

2

技

术

根据供应商所投车辆的先进性、适用性，由评委进行打

分：

①先进性、适用性突出，具有显著优势的，得4-6分；

②先进性、适用性一般，无明显优势或不足的，得2-4

分；

③先进性、适用性较差，或未作描述的，得0-2分。

0-6 2.0 4.0 5.0 5.0 4.0

5 技

术

根据供应商承诺的整车质保期，由评委进行打分：

①整车质保期不得少于3年或5万公里，得基础分2分。

②每延长1年或每延长2万公里的得2分。

③本项累计得分最高得6分

注：提供承诺书，格式自拟。

0-6 2.0 2.0 4.0 2.0 0.0

技术技术商务商务评分明细评分明细（专家6）（专家6）

技术商务资信评分明细表
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6 技

术

根据供应商提供的针对车辆的使用培训方案（包括但不

限于培训内容及计划等），由评委进行打分：

①提供的方案详细、满足需求，非常合理且具有可行性

的，得4-6分；

②提供的方案基本满足需求，合理、有可行性的，得2-

4分；

③提供的方案简单，部分满足需求的，得0-2分。

0-6 2.0 4.0 4.0 5.0 5.0

7.

1

技

术

根据供应商售后服务技术力量情况、人员配备、驻点服

务、故障的响应时间、保障措施、增值服务等方案，由

评委进行打分：

①提供的方案详细、满足需求，非常合理且具有可行性

的，得7-10分；

②提供的方案基本满足需求，合理、有可行性的，得4-

7分；

③提供的方案简单，部分满足需求的，得0-4分。

0-10 6.0 6.0 9.0 7.0 9.0

7.

2

技

术

根据供应商提供的原厂配件、修理工时费、抢先服务等

其它实质性优惠措施，由评委进行打分：

①提供的措施详细、满足需求，非常合理且具有可行性

的，得8-12分；

②提供的措施基本满足需求，合理、有可行性的，得4-

8分；

③提供的措施简单，部分满足需求的，得0-4分。

0-12 5.0 7.0 9.0 7.0 8.0

7.

3

技

术

根据供应商设立的厂方特约维修站情况，由评委进行打

分：

①已在瑞安市域设立厂方特约维修站的，得4分；

②已在温州市域（瑞安市域外的）设立厂方特约维修站

的，得2分；

注：提供相关证明材料并加盖公章，否则不得分。

0-4 0.0 0.0 4.0 0.0 0.0

合计 0-70 35.0 33.0 57.0 48.0 51.0

专家（签名）：

技术商务资信评分明细表
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项目名称：瑞安市化工轻工建材有限公司专用运输车采购(重)（RAZG2025044-1）

序

号

评

分

类

型

评分项目内容 分值

范围

温州东

升汽车

销售服

务有限

公司

苍南通

立汽车

销售有

限公司

红旭集

团股份

公司

郑州红

宇专用

汽车有

限责任

公司

湖北浩

力专用

汽车有

限公司

1 技

术

投标产品制造商具有有效期范围内的质量管理体系认证

证书、环境管理体系认证证书、职业健康安全管理体系

认证证书的，每具有一项证书得1分，最高得3分。

注：提供相关证书的扫描件（或复印件）并加盖CA电子

签章（或公章），不提供不得分。

0-3 3.0 0.0 3.0 3.0 3.0

2 技

术

2022年1月1日至今一类爆炸品运输专用车销售业绩，每

个得1分，最高得3分。

注：提供中标通知书或合同扫描件（或复印件）并加盖

CA电子签章（或公章），业绩认定时间以中标通知书或

合同签订时间为准，如代理商参加投标的，提供制造商

的业绩合同视同有效。

0-3 0.0 0.0 3.0 3.0 3.0

3 技

术

根据供应商针对本项目的供货方案与措施，由评委进行

打分：

①提供的方案与措施详细、满足需求，非常合理且具有

可行性的，得7-10分；

②提供的方案与措施基本满足需求，合理、有可行性的

，得4-7分；

③提供的方案与措施简单，部分满足需求的，得0-4分

。

0-10 8.0 4.0 10.0 4.0 7.0

4.

1

技

术

根据供应商拟投车辆的技术指标、性能、配置等与采购

需求的满足情况进行打分，完全满足采购文件要求的得

10分，无响应、不符合或负偏离的每一项扣2分，扣完

为止。

评审依据/证明材料：商务技术偏离表。（实质性要求

条款不作为评分项）

0-10 10.0 6.0 10.0 8.0 10.0

4.

2

技

术

根据供应商所投车辆的先进性、适用性，由评委进行打

分：

①先进性、适用性突出，具有显著优势的，得4-6分；

②先进性、适用性一般，无明显优势或不足的，得2-4

分；

③先进性、适用性较差，或未作描述的，得0-2分。

0-6 2.0 2.0 6.0 2.0 6.0

5 技

术

根据供应商承诺的整车质保期，由评委进行打分：

①整车质保期不得少于3年或5万公里，得基础分2分。

②每延长1年或每延长2万公里的得2分。

③本项累计得分最高得6分

注：提供承诺书，格式自拟。

0-6 2.0 2.0 4.0 2.0 0.0

技术技术商务商务评分明细评分明细（专家7）（专家7）

技术商务资信评分明细表
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6 技

术

根据供应商提供的针对车辆的使用培训方案（包括但不

限于培训内容及计划等），由评委进行打分：

①提供的方案详细、满足需求，非常合理且具有可行性

的，得4-6分；

②提供的方案基本满足需求，合理、有可行性的，得2-

4分；

③提供的方案简单，部分满足需求的，得0-2分。

0-6 2.0 4.0 6.0 4.0 2.0

7.

1

技

术

根据供应商售后服务技术力量情况、人员配备、驻点服

务、故障的响应时间、保障措施、增值服务等方案，由

评委进行打分：

①提供的方案详细、满足需求，非常合理且具有可行性

的，得7-10分；

②提供的方案基本满足需求，合理、有可行性的，得4-

7分；

③提供的方案简单，部分满足需求的，得0-4分。

0-10 7.0 7.0 10.0 4.0 4.0

7.

2

技

术

根据供应商提供的原厂配件、修理工时费、抢先服务等

其它实质性优惠措施，由评委进行打分：

①提供的措施详细、满足需求，非常合理且具有可行性

的，得8-12分；

②提供的措施基本满足需求，合理、有可行性的，得4-

8分；

③提供的措施简单，部分满足需求的，得0-4分。

0-12 8.0 8.0 12.0 4.0 4.0

7.

3

技

术

根据供应商设立的厂方特约维修站情况，由评委进行打

分：

①已在瑞安市域设立厂方特约维修站的，得4分；

②已在温州市域（瑞安市域外的）设立厂方特约维修站

的，得2分；

注：提供相关证明材料并加盖公章，否则不得分。

0-4 0.0 0.0 4.0 0.0 0.0

合计 0-70 42.0 33.0 68.0 34.0 39.0

专家（签名）：

技术商务资信评分明细表
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