
项目名称：杭州市公安局临安区分局特种车辆采购项目（330112251310010000038）

序号 评分
类型

评分项目内容 分值范围 宁波锋瑞汽车
销售有限公司

杭州程远汽车
销售有限公司

杭州蓝海特种
车辆有限公司

1 商务 完全响应采购文件“技术参数要求”中指标的得30分：
技术指标中带“▲”为关键指标，如有负偏离的作无效标处理；其他条款负偏离一条扣2分，直至扣完为止。
注：“技术参数要求”中需要提供的资料却未提供的，视为负偏离，按本项评分标准进行扣分。

0-30 24.0 2.0 26.0

2 商务 投标人具有有效期内的质量管理体系认证、环境管理体系认证、职业健康安全管理体系认证证书的，每提供一项有效证书得1分
，最高得3分，不提供不得分。

0-3 0.0 0.0 3.0

3 商务 自2022年1月1日起成功承担过的类似特种专业技术用车业绩，时间以合同签订时间为准，须提供合同和验收报告复印件并加盖
单位公章，每提供一个合同业绩得1分，最高得3分，不提供不得分。

0-3 1.0 2.0 3.0

4 技术 保证进度和项目完成的方案和措施等。投标人是否有合理的、详细的、流程清晰的、切实可行的、完整的保证进度方案，是否
有明确的实施步骤和工期规划(实施周期在规定时间以内)。评委根据响应文件相关章节的描述情况打分。阐述完整，描述准确
，完全满足要求得 6分；阐述基本准确、描述基本透彻得 4分；阐述一般准确、描述一般透彻的得 2 分；完全不满足或未阐述
得 0 分。

0-6 4.0 2.0 6.0

5 技术 质量保证方案及措施。投标人按采购人要求有明确的质量目标，提供质量保证措施，并具有详细可行的实施内容等；根据提供
的方案内容进行打分。阐述完整，描述准确，完全满足要求得 5 分；阐述不准确、描述不透彻或有缺漏项得 3 分；质量保证
措施一般，针对性较弱的得 1 分；完全不满足或未阐述得 0 分。

0-5 3.0 1.0 3.0

6 商务 投标人承诺配备项目负责人，具有相关车辆专业高级职称得3分，中级职称得2分，初级职称得1分，提供相应的证书证明。 0-3 0.0 0.0 3.0

7 技术 项目保密方案及措施。根据保密方案编制内容的全面性、针对性以及符合采购需求的程度进行评分，要求保密方案有切实保密
措施、数据保密方案。方案合理、符合采购需求、针对性强的得 5 分；方案基本可行、符合采购需求，针对性较强的得 3 分
；方案一般，基本符合采购需求，针对性一般的得 1 分；方案不完整、不符合采购需求，没有针对性的不得分。

0-5 3.0 3.0 5.0

8 技术 投标人针对本项目是否有完善的项目培训方案。是否制定培训计划，培训对象，培训时间，培训课程及安排。评委根据响应文
件相关章节的描述情况打分。阐述完整，描述准确，完全满足要求得 5 分；阐述基本准确、描述基本透彻得 3 分；阐述一般
准确、描述一般透彻的得
1 分；完全不满足或未阐述得 0 分。

0-5 3.0 3.0 5.0

9 技术 售后服务计划的完善性、合理性、详尽且可实施性。投标人针对本项目是否有完善的项目售后方案，售后服务方案切实可行，
评委根据响应文件相关章节的描述情况打分。完全满足采购文件要求，阐述完整，描述准确得 5 分；阐述基本准确、描述基本
透彻得 3 分；阐述一般准确、描述一般透彻的得 1 分；完全不满足或未阐述得 0 分。

0-5 1.0 1.0 3.0

10 技术 （1）所投车辆须满足机动车登记注册上牌照要求。
（2）提供7*24小时服务热线，接到采购人产品质量申告电话后30分钟以内响应，如产品质量未能在1小时内通过远程支持得到
解决，车辆能够行驶的自行行驶至投标人维修处(如不能行驶的投标人应安排拖曳车辆拖曳至投标人维修处)，投标人应安排维
修人员在24小时内提出故障解决方案；并在72小时内完成维修工作。
（3）产品生产日期：要求为2025年1月1日以后生产的产品。
（4）质保期不少于3年或10万公里（加装电子产品质保期不少于1年）。
（5）售后服务能力达到《商品售后服务评价体系》规定。
每提供上述一项相关承诺函的得1分，最高得5分。承诺函格式自拟，承诺函须加盖单位公章，否则不予认可。不提供不得分。

0-5 5.0 5.0 5.0

合计 0-70 44.0 19.0 62.0

专家（签名）：

技术商务评分明细（许悦）

技术商务资信评分明细表
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项目名称：杭州市公安局临安区分局特种车辆采购项目（330112251310010000038）

序号 评分
类型

评分项目内容 分值范围 宁波锋瑞汽车
销售有限公司

杭州程远汽车
销售有限公司

杭州蓝海特种
车辆有限公司

1 商务 完全响应采购文件“技术参数要求”中指标的得30分：
技术指标中带“▲”为关键指标，如有负偏离的作无效标处理；其他条款负偏离一条扣2分，直至扣完为止。
注：“技术参数要求”中需要提供的资料却未提供的，视为负偏离，按本项评分标准进行扣分。

0-30 24.0 2.0 26.0

2 商务 投标人具有有效期内的质量管理体系认证、环境管理体系认证、职业健康安全管理体系认证证书的，每提供一项有效证书得1分
，最高得3分，不提供不得分。

0-3 0.0 0.0 3.0

3 商务 自2022年1月1日起成功承担过的类似特种专业技术用车业绩，时间以合同签订时间为准，须提供合同和验收报告复印件并加盖
单位公章，每提供一个合同业绩得1分，最高得3分，不提供不得分。

0-3 1.0 2.0 3.0

4 技术 保证进度和项目完成的方案和措施等。投标人是否有合理的、详细的、流程清晰的、切实可行的、完整的保证进度方案，是否
有明确的实施步骤和工期规划(实施周期在规定时间以内)。评委根据响应文件相关章节的描述情况打分。阐述完整，描述准确
，完全满足要求得 6分；阐述基本准确、描述基本透彻得 4分；阐述一般准确、描述一般透彻的得 2 分；完全不满足或未阐述
得 0 分。

0-6 6.0 4.0 6.0

5 技术 质量保证方案及措施。投标人按采购人要求有明确的质量目标，提供质量保证措施，并具有详细可行的实施内容等；根据提供
的方案内容进行打分。阐述完整，描述准确，完全满足要求得 5 分；阐述不准确、描述不透彻或有缺漏项得 3 分；质量保证
措施一般，针对性较弱的得 1 分；完全不满足或未阐述得 0 分。

0-5 3.0 3.0 5.0

6 商务 投标人承诺配备项目负责人，具有相关车辆专业高级职称得3分，中级职称得2分，初级职称得1分，提供相应的证书证明。 0-3 0.0 0.0 3.0

7 技术 项目保密方案及措施。根据保密方案编制内容的全面性、针对性以及符合采购需求的程度进行评分，要求保密方案有切实保密
措施、数据保密方案。方案合理、符合采购需求、针对性强的得 5 分；方案基本可行、符合采购需求，针对性较强的得 3 分
；方案一般，基本符合采购需求，针对性一般的得 1 分；方案不完整、不符合采购需求，没有针对性的不得分。

0-5 5.0 5.0 5.0

8 技术 投标人针对本项目是否有完善的项目培训方案。是否制定培训计划，培训对象，培训时间，培训课程及安排。评委根据响应文
件相关章节的描述情况打分。阐述完整，描述准确，完全满足要求得 5 分；阐述基本准确、描述基本透彻得 3 分；阐述一般
准确、描述一般透彻的得
1 分；完全不满足或未阐述得 0 分。

0-5 5.0 5.0 5.0

9 技术 售后服务计划的完善性、合理性、详尽且可实施性。投标人针对本项目是否有完善的项目售后方案，售后服务方案切实可行，
评委根据响应文件相关章节的描述情况打分。完全满足采购文件要求，阐述完整，描述准确得 5 分；阐述基本准确、描述基本
透彻得 3 分；阐述一般准确、描述一般透彻的得 1 分；完全不满足或未阐述得 0 分。

0-5 5.0 3.0 5.0

10 技术 （1）所投车辆须满足机动车登记注册上牌照要求。
（2）提供7*24小时服务热线，接到采购人产品质量申告电话后30分钟以内响应，如产品质量未能在1小时内通过远程支持得到
解决，车辆能够行驶的自行行驶至投标人维修处(如不能行驶的投标人应安排拖曳车辆拖曳至投标人维修处)，投标人应安排维
修人员在24小时内提出故障解决方案；并在72小时内完成维修工作。
（3）产品生产日期：要求为2025年1月1日以后生产的产品。
（4）质保期不少于3年或10万公里（加装电子产品质保期不少于1年）。
（5）售后服务能力达到《商品售后服务评价体系》规定。
每提供上述一项相关承诺函的得1分，最高得5分。承诺函格式自拟，承诺函须加盖单位公章，否则不予认可。不提供不得分。

0-5 5.0 5.0 5.0

合计 0-70 54.0 29.0 66.0

专家（签名）：

技术商务评分明细（潘一平）

技术商务资信评分明细表
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项目名称：杭州市公安局临安区分局特种车辆采购项目（330112251310010000038）

序号 评分
类型

评分项目内容 分值范围 宁波锋瑞汽车
销售有限公司

杭州程远汽车
销售有限公司

杭州蓝海特种
车辆有限公司

1 商务 完全响应采购文件“技术参数要求”中指标的得30分：
技术指标中带“▲”为关键指标，如有负偏离的作无效标处理；其他条款负偏离一条扣2分，直至扣完为止。
注：“技术参数要求”中需要提供的资料却未提供的，视为负偏离，按本项评分标准进行扣分。

0-30 24.0 2.0 26.0

2 商务 投标人具有有效期内的质量管理体系认证、环境管理体系认证、职业健康安全管理体系认证证书的，每提供一项有效证书得1分
，最高得3分，不提供不得分。

0-3 0.0 0.0 3.0

3 商务 自2022年1月1日起成功承担过的类似特种专业技术用车业绩，时间以合同签订时间为准，须提供合同和验收报告复印件并加盖
单位公章，每提供一个合同业绩得1分，最高得3分，不提供不得分。

0-3 1.0 2.0 3.0

4 技术 保证进度和项目完成的方案和措施等。投标人是否有合理的、详细的、流程清晰的、切实可行的、完整的保证进度方案，是否
有明确的实施步骤和工期规划(实施周期在规定时间以内)。评委根据响应文件相关章节的描述情况打分。阐述完整，描述准确
，完全满足要求得 6分；阐述基本准确、描述基本透彻得 4分；阐述一般准确、描述一般透彻的得 2 分；完全不满足或未阐述
得 0 分。

0-6 4.0 4.0 6.0

5 技术 质量保证方案及措施。投标人按采购人要求有明确的质量目标，提供质量保证措施，并具有详细可行的实施内容等；根据提供
的方案内容进行打分。阐述完整，描述准确，完全满足要求得 5 分；阐述不准确、描述不透彻或有缺漏项得 3 分；质量保证
措施一般，针对性较弱的得 1 分；完全不满足或未阐述得 0 分。

0-5 3.0 3.0 5.0

6 商务 投标人承诺配备项目负责人，具有相关车辆专业高级职称得3分，中级职称得2分，初级职称得1分，提供相应的证书证明。 0-3 0.0 0.0 3.0

7 技术 项目保密方案及措施。根据保密方案编制内容的全面性、针对性以及符合采购需求的程度进行评分，要求保密方案有切实保密
措施、数据保密方案。方案合理、符合采购需求、针对性强的得 5 分；方案基本可行、符合采购需求，针对性较强的得 3 分
；方案一般，基本符合采购需求，针对性一般的得 1 分；方案不完整、不符合采购需求，没有针对性的不得分。

0-5 3.0 3.0 5.0

8 技术 投标人针对本项目是否有完善的项目培训方案。是否制定培训计划，培训对象，培训时间，培训课程及安排。评委根据响应文
件相关章节的描述情况打分。阐述完整，描述准确，完全满足要求得 5 分；阐述基本准确、描述基本透彻得 3 分；阐述一般
准确、描述一般透彻的得
1 分；完全不满足或未阐述得 0 分。

0-5 3.0 3.0 5.0

9 技术 售后服务计划的完善性、合理性、详尽且可实施性。投标人针对本项目是否有完善的项目售后方案，售后服务方案切实可行，
评委根据响应文件相关章节的描述情况打分。完全满足采购文件要求，阐述完整，描述准确得 5 分；阐述基本准确、描述基本
透彻得 3 分；阐述一般准确、描述一般透彻的得 1 分；完全不满足或未阐述得 0 分。

0-5 5.0 5.0 5.0

10 技术 （1）所投车辆须满足机动车登记注册上牌照要求。
（2）提供7*24小时服务热线，接到采购人产品质量申告电话后30分钟以内响应，如产品质量未能在1小时内通过远程支持得到
解决，车辆能够行驶的自行行驶至投标人维修处(如不能行驶的投标人应安排拖曳车辆拖曳至投标人维修处)，投标人应安排维
修人员在24小时内提出故障解决方案；并在72小时内完成维修工作。
（3）产品生产日期：要求为2025年1月1日以后生产的产品。
（4）质保期不少于3年或10万公里（加装电子产品质保期不少于1年）。
（5）售后服务能力达到《商品售后服务评价体系》规定。
每提供上述一项相关承诺函的得1分，最高得5分。承诺函格式自拟，承诺函须加盖单位公章，否则不予认可。不提供不得分。

0-5 5.0 5.0 5.0

合计 0-70 48.0 27.0 66.0

专家（签名）：

技术商务评分明细（舒平）

技术商务资信评分明细表
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